trateal Oy on liikkeenjoh-
Sdon asiantuntijayritys,

joka palvelee yrityksid
koosta ja toimialasta riippu-
matta elinkaaren eri vaiheissa:
kehittimisessi, muutostilan-
teissa ja yritysjirjestelyissi.
Yrityskauppaprosessien koko-
naisvaltaista osaamista Srateal
Oy:n osalta kuvaa kokemus
yli 200:sta yritysjirjestelysti
useilta eri toimialoilta.

Onnistuneella yrityskaup-
paprosessilla  varmistetaan
yrityksen tuloksentekokyvyn
sdilyminen ja kehittyminen.
Strateal Oy:n kaikilla liikkeen-
johdon konsulteilla on pitki ja
laaja-alainen kokemus yritys-
kaupan eri vaiheista, ostajan ja
myyjin puolelta.

- Osaamme pohtia myyjin
nikokulmasta, miksi ja kenelle yritys kannat-
taisi myydi. Ostajan apuna taas kartoitamme,
miksi ja mitd kannattaa milloinkin ostaa, sanoo
liikkeenjohdon konsultti Veli-Matti Kimanen
Strateal Oy:sta.

- Kaupan rakenteen ja ehtojen suunnittelu on
ratkaisevan tirkedi sekd ostajan etti myyjin
kannalta. Ratkaisu 10ytyy kuhunkin tilantee-
seen kokemuspohjamme kautta, lisid Kimanen.

Strateal Oy tuo asiakkaansa hyodyksi yritys-
jarjestelyihin my6s kidytinnon kokemusta yri-
tysjohtajana sekd monialaista toimialan tunte-
musta. My0s toiminnan johtoajatus on selvi:

- Yrittdjidvetoisten-, omistajajohdettujen- ja
perheyritysten myyntitoimeksiannoissa py-
rimme aina siihen, etti yrittdjin saama arvo on
paras mahdollinen, samalla kuitenkin oikeu-
denmukainen my®0s ostajalle, uudelle omistajal-
le, jotta toimintaa voidaan jatkaa kannattavasti,
kertoo liikkeenjohdon konsultti Ari Meldo.

Kokeneella yritysjirjestelyjen ammattilaisel-
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Yrityskaupassa kokemus tuo
parhaan tuloksen

Veli-Matti Kimanen, Ari Meldo ja Niilo Kurikka , Strateal Oy.

la on selked nikemys markkinoiden, toimialan ja
teknologian kehittymisesta.

- Tamin nikemyksen pohjalta haluamme
tukea my0s ostajaa mahdollisuuksista kannatta-
vaan liiketoimintaan tulevaisuudessa, lisdi liik-
keenjohdon konsultti Niilo Kurikka.

Sukupolvenvaihdoksista
strategisiin toimenpiteisiin

Strateal Oy palvelee pitkin linjan perheyrityk-
sig, jotka haluavat varmistaa onnistuneen suku-
polvenvaihdoksen.

- Sukupolvenvaihdos on sen osapuolille pro-
sessina usein hyvin henkilokohtainen. Ulkopuo-
linen yritysjirjestelyjen kokenut ammattilainen
osaa huomioida paitsi luopujan ja jatkajan edut
tasapuolisesti, my0s yrityksen taloudelliset kan-
nattavuusnikymit, Niilo Kurikka painottaa.

Asiakasyrityksiin kuuluu myos merkittivia
innovatiivisia pk-yrityksi.

- Usein nuoren, innovatiivi-
sen pk-yrityksen omistajilla on
halu taloudellisen riippumat-
tomuuden saavuttamisen jil-
keen lihtei jalostamaan uusia
ideoita. Sen takaa onnistunut
yrityskauppa, Ari Meldo tietdd
kokemuksesta.
Asiakaskuntaan kuuluu my6s
isompia yrityksia.

- Isot yritykset kidyttivit
palveluitamme teettimilld
pienempii selvityksid, usein
ostotoimeksiannon  kautta
tulevia kartoituksia, tai ydin-
toimintaan kuulumattoman
liiketoiminnan myyntimah-
dollisuuksien rakentamista
ja selvitystd. Usein niissd
tapauksissa 16ytyy rahoitus-
jarjestelyjen tuella uusi omis-
tajaryhmi yrityksen sisilti.
Isossa yrityksessd yritysjdrjestely on yksi keino
strategioiden toteutuksessa omasta liiketoimin-
nasta lahtien, Kimanen kertoo.

Verkostoja kansainvalisille
markkinoille

Kansainvilinen verkosto on nykyp#ivina avain-
asemassa yritysjirjestelyiden osalta. Strateal Oy
onauttanut monia yrityksii laajentamaan toimin-
taansa moneen maahan. Kansainvélisissi yritys-
kaupoissa tarvittava paikallisosaaminen ja oikeat
kontaktit hankitaan Globalscope -verkoston avul-
la. Globalscope -verkosto on pienten ja keskisuur-
ten yrityskauppojen merkittivi toteuttaja.

- Yhteistyokumppanin paikallisten markki-
noiden ja yrityskauppamenettelyjen tuntemus
on elintirkedi, painottaa Strateal Oy:n Pekka
Kotiaho. ® PR

Lisdtietoa: www.strateal.com
www.globalscopepartners.com

VELI-MATTIKIMANEN

25 vuotta yritysjarjestelyja ostaja-
na, myyjana, paaomasijoittajana,
lakimiehena ja taloudellisena
neuvonantajana yritysostajille ja
-myyjille.

Mukana yli 200 toteutetussa
yrityskaupassa tai -jarjestelyssa.

PEKKA KOTIAHO

Y1i 20 vuotta (josta 9 vuotta ulko-
mailla) johtotehtavissa kansainva-
lisissa paperi- ja selluteollisuuden
investointiprojekteja, kemiaa ja
asiantuntijapalveluja toimittavissa
yrityksissa, sisaltdaen mm. 6 isoa kv
-yritysintegraatiota.

Kymmenia kansainvlisen liketoi-
minnan kaynnistyksia, kasvatuksia
jaterveyttamisia konsulttina.

NIILO KURIKKA

18 vuotta likkeenjohdon
konsulttina kehittamassa yritys-

ten liketoimintoja ja mukana
muutosjirjestelyissd, seka lisaksi 15
vuoden kokemus yritysjohtajana ja
kaytdnnon toteuttajana.

Kymmenia koko yrityksen toimintaa
koskevia muutos- ja kehityshakkeita
yli 25 vuoden aikana.

ARIMELDO

Y1i 20 vuotta globaalin ICT -alan
liketoiminnan linjajohtotehtavissd,
seka suurteollisuuden talous- ja
tietohallinnon operatiivisten muutos-
tilanteiden vastuutehtavissa.

Useita integraatiohankkeita, yritys-
kauppoja ja kansainvalistymishank-
keita konsulttina.




